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Handleiding	AB-Group	LEADS	

Als	immobiliënkantoor:	

 

U meldt zich aan via de site www.ab-group.be/leads. en klik op tab create new account 

 

 

  

Vul alle gegevens in, 

 

Vink het vakje “I am a real estate office user” aan ! en vul verder in. 

 

 

 

 

 

 

 

www.ab-group.be/leads 
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Kies uw keukenpartner en vul zijn correcte e-mailadres in, dit is een verplicht veld. 

 

 

 

Vink het vakje I agree with general terms and conditions aan en klik op create new account. 

U krijgt een bevestigingsmail dat u ebnt aangemeld in het systeem, u dient deze niet te bevestigen, 

let op hij kan in uw spam-box terecht gekomen zijn. Let op uw account dient eerst door AB-Group 

actief gezet worden. 

  

AB-Group krijgt ook een bevestiging en kan uw account activeren en zal deze koppelen aan de 

keukenzaak/partner van AB-group van uw keuze.  

De keukenzaak krijgt een mail  dat u gekozen heeft om met hem samen te werken. 
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U krijgt een bevestigingsmail als u geactiveerd  werd door AB-Group. U kan nu, met uw log in, u 

aanmelden op de site.  

 

Vanaf het moment dat u een woonst verkocht heeft waar een nieuwe keuken nodig is, kan u een 

nieuwe lead aanmaken via uw log in op de site.  

U kan dit doen door op Add new lead of New lead te klikken. 

 

 

Vul alle gegevens van de klant in, zo kan de keukenzaak deze klant correct contacteren. Zeker 

bevestigen door op save te klikken.  
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U krijgt van de nieuwe lead een mail met de gegevens van de klant. 

 

De keukenzaak/partner krijgt een mail zodat hij uw klant kan contacteren. 

 

 

 

 

 

 

 

 

En ook de klant zelf krijgt een mail met het bedrijfsprofiel van de keukenzaak. 
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Vanaf nu kan u, als de keukenzaak/partner de status van de lead verandert, steeds deze status 

volgen op de site.  

1. De lead werd gecreëerd: 

 

 

2. Als de klant gecontacteerd werd: 

 

 

 

3. Als er een offerte gemaakt is, je kan het verkoopbedrag volgen als je via “edit” de lead opent: 

 

 

U ziet het totaalbedrag: 

 

 

4. Als de keuken niet verkocht werd: 

 

 

5. Als de keuken verkocht werd, je kan een commissiefactuur van 10% maken: 
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Indien je teveel leads hebt kan je ze archiveren. 

 

Klik op Archive this lead 

 

 

 


